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Salzburger Wirtscha� 

Branchen
Salzburgs junge Verkaufstalente 
Insgesamt 56 Teilnehmer 
aus dem Bundesland Salz-
burg traten heuer zum 
„Junior Sales Champion 
2014“ an. Jeder der zehn 
Bezirkssieger aus den Vor-
entscheidungen gab sein 
Bestes, um die Jury von 
seinem Verkaufstalent zu 
überzeugen. 

Im Finale in der Wirtscha� skam-
mer Salzburg vergangene Woche 
hatten die zehn Teilnehmer 
jeweils zehn Minuten Zeit, um 
sich und ihre Produkte bestmög-
lich zu präsentieren. 

Zur Siegerin gekürt und damit 
Junior Sales Champion Salzburg 
wurde Esther-Maria Grabner, 
Lehrling bei der Firma Saturn in 
der Stadt Salzburg. Geschickt ver-
kau� e sie dem Testkunden Roman 
Huber eine Küchenmaschine. „Die 
Konkurrenz war stark. Dement-
sprechend groß ist auch meine 
Überraschung. Ich freue mich 
sehr und würde jederzeit wieder 
am Junior Sales Champion teil-
nehmen“, sagte die Siegerin. 

Den zweiten Platz belegte Lisa 
Stöllinger, die eine Ausbildung 
bei der Firma Karl Reyer Sport 
und Mode Handels GmbH macht. 

Sie stattete den Testkunden mit 
einem gesamten Herrenoutfi t aus 
und verkau� e der englisch spre-
chenden Testkundin Renate Har-
per ein Herrenhemd. „Der Tag war 
sehr aufregend. Ich habe durch 
den Wettbewerb viel Erfahrungen 
sammeln können“, berichtete die 
Zweitplatzierte.
 Der dritte Platz ging an Benjamin 
Imeri, Lehrling bei Kika Eugen-

dorf. Er überzeugte den Testkun-
den vom Kauf einer kompletten 
Sitzgarnitur.

Neben Fachwissen und Kompe-
tenz war bei den Verkaufsgesprä-
chen auch das richtige Gespür für 
den Kunden gefordert. Die Fach-
jury bewertete daneben auch die 
Warenpräsentation, die Einwand-
behandlung sowie das Au� reten 
der jungen Verkäufer. 

Spartenobmann KommR Peter 
Buchmüller betonte die Chancen, 
die der Wettbewerb bietet: „Eine 
Junior-Sales-Champion-Urkunde 
legt den Grundstein für einen 
guten Einstieg in die Karriere.“ 

Auch WKS-Direktor Dr. Johann 
Bachleitner zeigte sich über die 
sehr guten Leistungen der Lehr-
linge erfreut: „Die Teilnehmer 
sind die Aushängeschilder des 
Salzburger Handels. Durch ihre 
hervorragenden Leistungen wird 
der hohe Stellenwert des Handels 
gewährleistet.“ 

Leistung zahlt sich aus. 

Als Hauptpreis erhielten die 
drei Erstplatzierten Altstadtgut-
scheine im Wert von 400 € (1. 
Platz), 200 € (2. Platz) und 100 € 
(3. Platz). Alle Teilnehmer beka-
men eine Urkunde, einen Wifi -Bil-
dungsgutschein über 100 € und 
einen prall gefüllten Rucksack, 
gesponsert von Sport Bründl aus 
Kaprun. 

Die beiden Erstplatzierten 
werden am 15. Oktober 2014 
Salzburg beim bundesweiten 
Wettbewerb, dem „Junior Sales 
 Champion Österreich 2014“, ver-
treten. Dort werden sie gegen 
Teilnehmer aus ganz Österreich 
ins Rennen gehen. 

Die Teilnehmer am Finale mit WKS-Direktor Dr. Johann Bachleitner (2. 
v. l.), Spartenobmann-Stv. KommR Hartwig Rinnerthaler (hinten, 5. v. r.), 
Spartenobmann KommR Peter Buchmüller (hinten, 3. v. r.), Spartenge-
schä� sführer Johann Peter Höfl maier (hinten, 2. v. r.), den Testkunden, 
der Jury und den Organisatoren der WKS. 

Die drei glücklichen Gewinner Lisa Stöllinger, Esther-Maria Grabner 
und Benjamin Imeri (v. l.). 

Im Kundenge-
spräch waren 
Au� reten, 
eine gute 
Warenprä-
sentation und 
überzeugende 
Verkaufs-
argumente 
gefragt. 
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